ETL | RCU

Versicherungsmakler

Mafigeschneiderter Versicherungsschutz
Individuell auf Ihre Bedlrfnisse abgestimmt

Ein Unternehmen der ETL-Gruppe



Mafdgeschneiderte Versicherungs-
und Vorsorgekonzepte

Kompetenz und Unabhangigkeit zeichnen unsere Dienstleistung bereits seit (ber 30 Jahren aus.
Die RCU Versicherungsmakler GmbH mit Sitz in Koéln wurde 1987 gegriindet und arbeitet seit
Jahren erfolgreich mit einer Vielzahl wirtschaftlich beratender Partner zusammen.

Unsere Erfahrung auf dem immer umfangreicher werdenden Versicherungsmarkt ermoglicht es uns,
lhnen individuelle Beratung und speziell auf Ihre Bedirfnisse zugeschnittene Versicherungs- und

Vorsorgekonzepte anzubieten.

Innerhalb der ETL-Gruppe betreuen wir die Kanzleien und deren Mitarbeiter. Fiir ETL-Mandanten
bieten wir in Zusammenarbeit mit den ETL-Kanzleien eine personliche Beratung zu den entspre-

chenden Versicherungs- bzw. Vorsorgekonzepten an.



250 Kanzleien

in 50 Landern

Die ETL-Gruppe
Das starke Beraternetzwerk flir Unternehmen

Die RCU Versicherungsmakler gehoren der weltweit agierenden ETL-Gruppe an. Die ETL-Gruppe ist
in Deutschland mit tiber 870 Kanzleien und weltweit in Uber 5o Landern vertreten. Bundesweit ist
ETL Marktfithrer im Bereich Steuerberatung und gehdrt mit einem Umsatz von tiber 950 Mio. Euro
zu den Top 5 der Wirtschaftsprifungs- und Steuerberatungsgesellschaften. Insgesamt betreuen
bundesweit iber 10.000 Mitarbeiter — darunter mehr als 1.500 Steuerberater, Rechtsanwalte,
Wirtschaftsprifer und Unternehmensberater — iiber 200.000 Mandanten. Ein fachibergreifender
Beratungsansatz und vielfaltige Branchenspezialisierungen machen ETL zu einem idealen Partner

fir Unternehmen, Freiberufler und Selbststandige aller Branchen.

Als Ihr personlicher ETL-Berater halten wir alle Faden in der Hand und begleiten Sie in allen Pha-
sen lhrer Unternehmensentwicklung. Dabei kdnnen wir jederzeit auf das Wissen unserer Partner
zurlickgreifen und vermitteln lhnen bei Bedarf genau die Experten und Dienstleistungen, die
Sie bendtigen. Mit einer fir Ihr Unternehmen mageschneiderten Rundum-Betreuung, unseren
spezialisierten Branchenldsungen sowie den exklusiv verfligharen Software-Losungen verschaffen

wir [hnen einen entscheidenden Wettbewerbsvorteil.



Sicherheit und Vorsorge
Individuell und branchenspezifisch

Neben der professionellen Betreuung von steuer- und rechtsberatenden sowie wirtschaftsprifen-
den Kanzleien beraten wir insbesondere kleine und mittlere Unternehmen, Selbstandige

und Freiberufler aller Branchen.

» Dienstleistungs- und Handelsunternehmen
* Heil- und Heilnebenberufe

« Hotellerie und Gastronomie

+ Handwerk und Bau

Durch die konsequente Zielgruppenorientierung richten wir unser Leistungsangebot vorrangig auf

die Schwerpunktthemen:

« Haftungs- und Sachwertabsicherung

« Vorsorge und Vermogen




Gute Griinde, unser Kunde zu sein
Unser Service — lhre Vorteile

Wir sind Ihr unabhéngiger Versicherungsmakler. In {ber 30 Jahren haben wir kontinuierlich
unser Fachwissen und Branchen-Know-how ausgebaut, um fir unsere Kunden bedarfsgerechte
Versicherungs- und Vorsorgekonzepte zu entwickeln.

Als Teil des ETL-Netzwerkes arbeiten wir integriert im Sinne einer ganzheitlichen Beratung und
liefern Thnen passende Losungen aus einer Hand.

Wir filhren umfassende Risiko- und Bedarfsanalysen durch und zeigen Ihnen individuelle Hand-
lungsoptionen auf.

Neben einer neutralen und anbieterunabhdngigen Umsetzung der L6sung und MaBnahmen und
stehen Ihnen mit einem Rund-um-Service stets zur Seite.

Zudem unterstiitzen wir Sie bei der zielgerichteten Umsetzung der Losungen und Mafinahmen
und stehen Ihnen mit einem Rund-um-Service stets zur Seite.

Zu unserer taglichen Arbeit gehort eine laufende Betreuung und professionelles Schaden-
management ebenso wie die schnelle Abwicklung und Umsetzung aller Vertragsangelegenheiten.



Beratungsangebot
Haftungs- und Sachwertabsicherung

Haftung und Recht

Diese beiden Felder bedingen sich gegenseitig: Haftung des Versicherungsnehmers ja, Deckung
(sprich: Versicherungsschutz) nein, kann das véllig tiberraschende Ergebnis bei einem Haftungsfall
sein. Recht zu haben bedeutet nicht auch Recht zu bekommen. Nach eingehender Aufnahme Ihres
Unternehmensprofils und einer fundierten Risikoanalyse beraten wir Sie bei den strategischen Ent-
scheidungen, welche Absicherungen zuerst fir Ihren Betrieb wichtig sind. Hierzu erstellen wir far
Sie eine Risikoaggregation, deren Relevanz-Skala Ihnen eine valide Entscheidungsgrundlage fir
die richtige Produktauswahl an die Hand gibt.

Sach- und Ertragswerte

Die Absicherung der Sachsubstanz ist weniger komplex und in den berwiegenden Féllen, wenn
auch in unterschiedlichen Auspragungen, vorhanden. Weniger Aufmerksamkeit wird in vielen Fal-
len aber auf die richtige Verzahnung mit der Absicherung von fortlaufenden festen und variablen
Betriebskosten bei einem Schadenfall gelegt. Die meisten Fallstricke lauern hier in den unterschied-
lichsten Vertragswerken der Versicherer. Die richtige Produktauswahl setzt eine realistische Simu-
lation verschiedener Schadenszenarien voraus. Nur damit sind die Auswirkungen auf Ihre betrieb-
lichen Kennzahlen, wie Betriebsergebnis, Umsatzrendite und Gewinn vor Steuern richtig zu erfassen.
Hierbei konnen wir auf unsere langjahrige Erfahrung im Schadenbereich zuriickgreifen.



Sicher in die Zukunft
Vorsorge und Vermogen

Der Aufbau einer eigenen Altersvorsorge ist wichtiger denn je. Denn es steht auf3er Frage: Die
Lebenserwartung steigt, die Kosten fiir Gesundheit und Pflege steigen, die Zinsentwicklung am
Kapitalmarkt bleibt mittelfristig auf einem niedrigen Niveau und getatigte Anlagen sind zu hinterfra-
gen! Zudem werden die gesetzlichen Leistungen — falls vorhanden — nicht ausreichen. Themen, wie
das gesicherte Einkommen im Ruhestand oder die zuverldssige Absicherung der Arbeitskraft und
der Familie, sollten sorgféltig geplant und stets durch aktuelle MaBnahmen erganzt werden. Viele

Unternehmer schenken diesem Thema aber nicht gentigend Beachtung oder reagieren zu spat.

Um zu entscheiden, welcher Vermogensaufbau und Absicherungsbedarf fiir den einzelnen Selb-
standigen/Freiberufler und dessen Mitarbeiter der richtige Weg ist, bedarf es einer ganzheitli-
chen Betrachtung der personlichen bzw. unternehmerischen Situation. Wir verschaffen lhnen
einen Uberblick zu den einzelnen Themenfeldern und priifen unter den individuellen steuerlichen
und wirtschaftlichen Aspekten den persénlichen Handlungsbedarf bzw. die Handlungsoptionen.
Sie erhalten eine Expertise mit allen relevanten Informationen und konkreten Versorgungsvor-
schlagen. Unsere Beratungsschwerpunkte sind: die Unternehmerversorgung, betriebliche Versor-
gungskonzepte und die Optimierung bestehender Pensionszusagen von GmbH-Geschaftsfihrern.



Michael Gick

Geschaftsfihrer

LUnsere Leistungen fiir Sie sichern wir gezielt durch unsere langjdhrige und
vertrauensvolle Zusammenarbeit mit renommierten Kooperationspartnern ab.*




